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Zadarska Zupanija
povukla 13,5 mil. eura

Razvoj Ocekuje se plasman do 50 mil. €

adarska Zupanija je od
002. iskoristila 13,5
milijuna eura za raznora-
zne projekte iz pretpristu-
pnih fondova EU. Posljed-
nji zavrseni projekt u stu-
denom eve godine je SI-
PA, financiran kroz PHA-
RE 2006, odnosno Pro-
gram jadranske preko-
grani¢ne suradnje, a od-
nosio se na poticanje zele-
nog poduzetnistva. U pro-
vedbi projekata sudjelo-
vala je i Razvojna agencija
Zadarske Zupanije u kojoj
se nadaju da e ve¢ 2011.
u Zupaniju mo¢i plasira-
ti 30 do 50 milijuna eura
europskih sredstava.
SIPA projekt imao
je ukupan proratun od
188.000 eura, a glavni cilj
bio je razviti sustav za
upravljanje zastiCenim
prirodnim vrijednostima
u Sibensko-kninskoj i Za-
darskoj Zupaniji kroz ja-
¢anje upravljackih tije-
la ustanova, zatim razvoj
ekoloski odrzive turisticke
ponude te kroz suradnju
i razmjenu dobre prak-
se s talijanskim partneri-
ma. EU je financirao pro-

jekt sa 93.848 eura ili 50%
ukupne vrijednosti, dok
su ostali izvori financira-
nja ostali partneri.

Jedan od vecih pro-
jekata u tijeku je i prosi-
renje infrastrukture u po-
slovnoj zoni Sopot, vri-
jedno 851.000 eura. Kad
se to zavrsi, grad Benko-
vac predvida ubrzati gos-
podarski rast dajuci mo-
gucnost poslovanja no-
vim tvrtkama u zoni.

Pme‘.irﬁe i razvoj zo-
ne Sopot ukljutuje grad-
nju infr (vodo-
opskrba, odvodnja i elek-
trifikacija) te aktivnosti
promidzbe (tiskanje pro-
motivne bro§ure i izrada
internetskih stranica). Ak-
tivnosti promocije nami-
jenjene su privlatenju no-
vih investitora. Taj je pro-
jekt uvrten u popis prio-
riteta u okviru Regional-
noga operativnog progra:
ma Zadarske Zupanije.
Poduzeca koja su zainte-
resirana za smjestaj u zoni
uglavnom su iz proizvod-
nog sektora te namjerava-
ju otvoriti pogone zahva-
ljujuéi razli¢itim potica-
jima drzavnih i lokalnih
vlasti, posebno zbog stra-
teskog poloZaja podrucja
u kojem se zona nalazi.

Ukupna povrsina zo-
ne je 62,79 ha od Cega se
na proizvodno poslovne
objekte odnosi 53,23 ha.
Poslovna zona budu¢im
stanarima nudi povoljnu
cijenu gradevinskog ze-
mljista, oslobadanje pla-
¢anja komunalne nakna-
de, nizak komunalni do-
prinos, cestovnu i Zelje-
znicku povezanost, blizi-
na luka na Jadranu i zrac-
ne luke Zadar. br

Uvjet Kvalitetna prezentacija vrlo je vazna za prolaznu ocjenu projekta |

Bez evaluatora nema novca
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sim izravnih kriterija

evaluacije, koji su za-

dani natjeajem, tu su
i neizravni. Od evaluatora se
ponekad traZi procijena kva-
litete radnog plana, interdis-
ciplinarnosti pristupa i sli¢na
problematika stvari kojim ni-
je tako lako dodijeliti odreden
broj bodova. UljepSavanje tu
jod manje pomaZe. Potrebno je
dati jasne odgovore, primjeri-
ce nas pristup je interdiscipli-
naran jer ukljucuje rad socio-
loga, biologa, kemi€ara te far-
maceuta.

PozZeljno i educirati
Kada se priprema projekt, ne
smije se zaboraviti evaluatora
koji nece Citati samo o prijavi
nekog projekta, ve¢ e prouci-
ti barem desetak ili €ak i neko-
liko desetaka. Koliko god neki
projekt bio dobar, aplikant ne-
ma utjecaja na to hoce li nje-
gov projekt biti prvi na evalu-
aciji, dok je evaluator jo8 svjez i
spreman traZiti prave odgovo-
re u predanom tekstu.
Opéenito, evaluatorima
ne trebaju opsirne krilatice i
fraze, nego konkretni odgovo-
ri na zadane kriterije. Vazno je
menuti kako su evaluato-
ri struénjaci iz Sireg podrutja
djelatnosti za koju se prijaviju-

je projekt, no ne moraju nuz-
no biti upoznati sa svime 5to bi
aplikant Zelio napraviti. Na pri-
mijer, na podrucju oralne me-
dicine evaluator moze biti 0so-
ba s fakultetskom diplomom
iz tog podruéja, ali to nikako
ne znaci da mora biti upucen
u najnovija saznanja o oralnoj
higijeni osoba u komi. Zato u
projektu nije zgorega evalua-
tora podugiti i objasniti neke
stvari za svaki slucaj.

Kako onda pristupiti pi-
sanju projekta da bi §to bez-
bolnije dobio prolaznu ocjenu
evaluatora? Kao prvo, prethod-
no je potrebno dobro prouditi
kriterije na osnovi kojih ce se
projekti odabirati. U tekst pri-
jave projekta treba staviti od-
govore i tvrdnje koji ¢e evalua-
tor traZiti, Primjerice, zbog ra-
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Evaluatori su struénjaci iz Sireg podruéja djelatnosti na koju se prijavijuje projekt

TREBA
PRIPREMITI
KONKERTNE
ODGOVORE,
A NE FRAZE

M. D. Zaje
e

h-.,-__

3 s 8

da na ovom projektu nasoj ce
se tvrtki povecati prihodi za 12
posto u iducih pet godina. Ako
to natjecaj dopusta, za vazni-
je tvrdnije treba priloZiti i kon-
kretne dokumentirane doka-
ze, kao §to je bilanca, broj za-
poslenih i sli¢no, naravno ako

ti podaci postoje.

Davanje maksimuma
Koji je najbolji recept za do-
bivanje nepovratnih sredsta-
va? Dobro upuéeni kazu da
tri stvari utjecu na to hoce li
vas projekt biti odabran: kva-
liteta samog projekta, kvalite-
ta prezentacije te naposljetku
i kvaliteta konkurentnih pro-
jekta. Aplikant nema utjeca-
ja na posljednije, ali bi se zato
morao pobrinuti za prvadva ¢
»

Kako do novaca iz programa IPA

Edukacija Verlag Dashofer organizira seminar 0 pripremi prijava za natjecaje EU

ako ostvariti prava na

nepovratna sredstva iz
I(pretpristupnih fondova
tema je radionice “Upravljanje
projektnim ciklusom” u orga-
nizaciji izdavacke kuce Verlag
Dashéfer, koja ée se odrzati u
petak 11. prosinca u Hypo cen-
tru na Slavonskoj aveniji. Se-
minar je predviden za mak-
simalno 20 polaznika. Mir-
na Gabor, predavacica sa du-
gogodisnjim iskustvom u sa-
stavljanju aplikacija za natje-
taje pretpristupnim fondovi-

ma EU, govorit ¢e na koji na-
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TNOG PLA-
NIRANJA

¢in pripremiti projekt prema
metodologiji EU. Polaznike
¢e uputiti u osnovne principe
projektnog planiranja te prak-
ticne alate za provedbu pojedi-
ne faze projektnog planiranja,
dati informacije o prakticnim
iskustvima provedbe projekta
te osnovne informacije o pred-
stoje¢im natje¢ajima.
Sudionici ¢e moci dobi-
ti odgovore na pitanja na koje
se natjecaje njihova tvrtka mo-
7e javiti svake godine izravno

u Bruxelles za vide od 300 pro-

$to EU moZe financirati
u tvrtki te kako i gdje se prijavi-
ti ako natjetaji nisu objavljeni
u Hrvatskoj. Upravljanje pro-
jektnim ciklusom (PCM), ka-
ko poruéuje organizator radi-
onice, standardna je metodo-
logija koja se koristi pri pripre-
mi projekata za natjecaje EU.
No bitno je naglasiti da je to
metodologija koju je uputno
slijediti pri pripremi bilo ka-
kvih projekata i za bilo kojeg
donatora. kk



